


LinQventure 

ü  LinQventure es un despacho especializado en Asesoramiento financiero y  Finanzas Corporativas. 

ü  Está focalizado en operaciones de tamaño mediano, con una vocación muy personalizada y próxima al cliente. 

ü  Por las características y la experiencia de sus socios es un despacho con un enfoque multisectorial. 

§  Fusiones y adquisiciones. 

§  Búsqueda de financiación. 

§  Refinanciaciones. 

§  Planes de negocio y viabilidad. 

§  Consultoría estratégica. 

§  Apoyo en la internacionalización 

§  Análisis de proyectos. 

§  Coaching. 

§  Funding y estructuración financiera. 

§  Implicación en el seguimiento de los 
proyectos. 

Asesoramiento financiero  
y Finanzas Corporativas 

Promoción de proyectos  

 2 grandes líneas  
de actuación  



1. Asesoramiento financiero y Finanzas Corporativas 

ü  Fusiones y adquisiciones:  
§  Asesoramiento en la compra-venta de empresas. 
§  Implicación y proximidad a los accionistas para optimizar la estructura de la operación. 

ü  Búsqueda de financiación: 
§  Búsqueda de capital y de financiación externa. 
§  Diseño de ampliaciones de capital 

ü  Refinanciaciones: 
§  Reestructuración de la deuda financiera. 
§  Acceso y negociación con las entidades financieras. 

ü  Planes de negocio y viabilidad: 
§  Elaboración de planes de negocio. 
§  Valoración de empresas y negocios. 

ü  Consultoría estratégica: 
§  Nuestra experiencia en diversos sectores nos permite asesorar en diferentes decisiones estratégicas para 

la empresa 

ü  Apoyo en la internacionalización: 
§  Diseño del plan de internacionalización. 
§  Acompañamiento en el acceso a mercados exteriores. 
 



2. Promoción de proyectos  

ü  Análisis de proyecto: 
§  Análisis de la idea. 
§  Análisis de equipos. 
§  Validación del mercado/proyecto. 
§  Propuesta de valor. 
§  Validación del modelo de negocio.  
§  Análisis de financiación.    

ü  Coaching: 
§  Acompañamiento a los promotores en la ejecución e implementación de los proyectos.  
§  Optimización de los equipos humanos.  
§  Estructuración del Consejo Asesor. 

ü  Funding y estructuración financiera: 
§  Análisis y estructuración financiera del proyecto.  
§  Evaluación de alternativas de financiación.  
§  Financiación privada/pública.  
§  Estructuración de las sucesivas rondas de financiación.   

 
ü  Implicación en el seguimiento de los proyectos: 

§  Desarrollo e implementación KPI de gestión.  
§  Revisión y corrección de los planes de acción.  



Principales sectores de conocimiento  

Internacional 
 

Gran Consumo Industria Inmobiliario 

Entidades de 
Crédito 

Seguros y 
mutuas Salud 

Energía e 
Infraestructuras 



3. Internacional 

ü  Hoy en día los mercados exteriores no son una opción para las Empresas: son una necesidad. 

ü  El proceso de internacionalización de una Sociedad ya no sigue los patrones clásicos de la exportación hasta la 
implantación: hoy,  la preparación de las personas, las posibilidades que ofrece la tecnología, los bajos costes de la 
movilidad de personas y mercancías y la experiencia, permiten abordar la internacionalización con distintas 
estrategias simultáneamente. 

ü  Los socios de Linqventure tenemos experiencia: sabemos cómo afrontar la internacionalización, sabemos qué hace 
falta y estamos donde hay que estar. 

§  ¿Conocer y explorar mercados? ¿Valorar potencial? 

§  ¿Buscar importadores? 

§  ¿Agentes comerciales? 

§  ¿Socios? 

§  ¿Quiénes son competidores y quienes posibles aliados? 

§  ¿Cuál es nuestro plan? ¿Establecemos objetivos, 
calendario y necesidades? Apoyo en la 
internacionalización 

§  ¿Empezamos exportando o nos implantamos? 

§  ¿Compramos una compañía local,  buscamos 
socio o ya nos implantamos solos? 

§  ¿Por dónde empezamos? ¿Por qué? 

§  ¿Que nos cuesta? ¿Estamos en condiciones? 
¿Qué nos exige esta decisión? 

§  ¿Cómo lo financiamos? 

El qué:  El cómo:   



§  Nos sentimos cómodos en cualquier área geográfica, pero especialmente en: 

§  Sudamérica 

ü  Colombia 

ü  Perú 

ü  Ecuador 

ü  Chile 

ü  México 

El donde:  

§  Europa y en particular 

ü  Polonia 

ü  República Checa 

ü  Eslovaquia 

ü  Hungría 

ü  Turquía 

§  Y si podemos ayudar a empresas a internacionalizarse, también podemos ayudar a empresas no españolas a conocer 
nuestro propio mercado y a implantarse. 



Pere Galí. MBA por ESADE, PADE por IESE.  
Director General y de desarrollo de Negocio Internacional en Nutrexpa, Indo, Esteves Philips Diamond Tools 
Secretario de Promoción Económica de la Generalitat de Catalunya.  
Consultoría de Internacionalización de empresas y M&A 

Jordi Moix. MBA por ESADE, MBA por Thunderbird  Business School,Phoenix , USA 
Amplia experiencia profesional desarrollada en el Sector Inmobiliario habiendo ocupado puestos directivos en Reyal Urbis, 
Meetrovacersa, Habitat  y Laietana, y financiero en Citibank y AIG. 
Vicepresidente Area Real Estate Junta Directiva FC Barcelona  

Los Socios 




