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CATALUNYA

La compaiiia de software inaugura nuevas
oficinas en la Ciudad Judicial

WOLTERS KLUWER La multinacional holandesa Wolters Kluwer
inaugurd ayer las nuevas oficinas de la firma en Catalunya, ubicadas
en la Ciudad Judicial, en L'Hospitalet de Llobregat. El acto estuvo
presidido por el president de la Generalitat, Artur Mas; por el conse-
jero delegado de la firma, Salvador Fernandez, y por la alcaldesa de
'Hospitalet de Llobregat, Nuria Marin. Wolters Kluwer esta especia-
lizado en ofrecer servicios de informacion, formacion y software pa-
ra profesionales. La empresa, dirigida por Josep Aragonés en Espa-
fa, esta creciendo con adquisiciones. El afio pasado compré las tec-

noldgicas Sie y la editorial Bosch.

Estreno del hotel
Atenea Port Mataré

GRUP BONANOVA El hotel
Atenea Port Mataré abrira sus
puertas en Semana Santa, el
proximo 2 de abril, con una ocu-
pacion del 70%. El estableci-
miento, promovido por el Grup
Bonanova, es el primer cuatro
estrellas de Matar¢ y pretende
convertirse enun centrode acti-
vidad maritimay de ocio.

Fusiéon con la
Fundacion iMat

ASCAMM Lafundacion priva-
da Ascamm se ha fusionado
con iMat-Centro Tecnolégico
de la Construccion con el reto
de ganar masa critica, poten-
ciar la tecnologfa diferencial y la
innovacion empresarial. La fu-
sién contempla la integracion
de iMat en Ascamm, aunque
conservaralamarca.

La cadena de moda inaugura una segunda

tienda en Barcelona

PURIFICACION GARCIA La cadena de moda femenina Purifica-
cién Garcia abre su segundo establecimiento en Barcelona. La fir-
ma, que estaba ya presente en el centro de la capital catalana con
unatiendaen el nimero 21 del Passeig de Gracia, pondrden marcha
préximamente otro punto de venta en Provenga, 292, entre Rambla
Catalunya y el Passeig de Gracia, seguin informd ayer la consultora
inmobiliaria Cushman & Wakefield, compafiia que ha asesorado a
Purificacién Garcia en la operacion de alquiler del local. La nueva
tienda de la cadena dispondra en Provencga de una superficie de 350

metros cuadrados.

Lingventure amplia su equipo profesional

CONSULTORIA ESTRATEGICA/ Ignacio Moreno, exejecutivo de Fersa, se incorpora a la firma creada el pasado afio por Pere Galli,
que cuenta ya con siete socios. El apoyo a los emprendedores y las operaciones corporativas son sus ambitos de actuacion.

J.O.Barcelona

Linqventure refuerza su
equipo de socios. La firma de
consultoria estratégica nacida
el pasado afio en Barcelona ha
ganado musculo profesional
con la incorporacion de Igna-
cio Moreno, que fue director
general de la empresa de
energias renovables Fersa
hasta 2010.

Moreno se suma a un equi-
po multidisciplinar del que
ya formaban parte seis profe-
sionales de diferentes secto-
res: Pere Gali, Robert Gili,
Luis Fernandez-Goula, Jordi
Moix, Joan Castells y Antonio
Maria Malpica.

Gali, uno de los impulsores
de la consultora, fue alto car-
go del Departament d’Econo-
mia en el ultimo Govern de
Jordi Pujol, y de alli paso a
RJCE, lafirmade corporatefi-
nance vinculada al bufete Ro-

ca Junyent. Posteriormente
fue uno de los administrado-
res de Agrupacié Mutua de-
signados por la Direccion Ge-
neral de Seguros, tras la inter-
vencion de laentidad.

Gali se embarcd en el nue-
vo proyecto cuando sali6 de
la mutua, uniéndose, entre
otros, a Luis Fernandez-Gou-
la, que ocupd la direccién ge-
neral para el Sur de Europade
Air Products -la multinacio-
nal propietaria de Carburos
Metalicos—, y a Robert Gili,
que fue uno de los socios fun-
dadores de la firma barcelo-
nesa Alta Partners, con la que
sigue ligado, en el area de ca-
pital riesgo, pero no en la de
consultoria.

Otro de los socios, Jordi
Moix, tiene una amplia tra-
yectoria en el sector inmobi-
liario y fue directivo de Me-
trovacesa y Reyal Urbis; ac-

Pere Gali.

Ignacio Moreno.

Luis Fernandez-
Goula, Robert Gili

y Jordi Moix estan
también entre los
socios de Linventure

El proyecto Zefir opta a un
crédito de 30 millones del BEI

GENERACION DE ENERGIA EOLICA EN AGUAS PROFUNDAS

A.Zanén.Barcelona

El proyecto Zefir ha superado
una evaluacién técnica y fi-
nanciera del Banco Europeo
de Inversiones (BEI),lo quele
sitiia como firme candidata a
recibir un préstamo de 30 mi-
llones de euros de la entidad
comunitaria.

En concreto, el préstamo se
concederia al proyecto Zeéfir
Floating Med Wind Plant, que
desarrollara con tecnologias
punteras cinco de los ocho ae-
rogeneradores que corres-
ponden al conjunto de la se-
gunda fase del Zefir.

Esta aportacion del BEI,
dentro del programa NER
300 para fomentar tecnolo-
gias renovables, garantizaria
la viabilidad del proyecto de
investigacion y ensayo. Los
molinos flotaran a 110 metros
del fondo marino y se ubica-
ran a 30 kilometros de las cos-
tas de Tarragona. Los 30 mi-

llones de financiacién supon-
drian una quinta parte de los
150 millones que costara la se-
gunda etapa del proyecto
Zefir, cuyo inicio esta previsto
para 2015, segun explicé An-
toni Martinez, director del
Institut de Recerca en Ener-
gia (Irec), que impulsa esta
iniciativa en renovables.

Las obras de la primera eta-
pa, de unos 80 millones,
arrancaran este mismo 2012y
las primeras maquinas se co-
locaran en el primer semestre
de 2013; se instalaran dos mi-
niparques con una potencia
maxima de 20 megavatios
(MW) atres kilometros del li-
toral de L’Ametlla de Mar

La segunda fase
arrancaraen 2015y
los aerogeneradores
se situaran a 30
kilometros del litoral

(Baix Ebre), donde se ha orga-
nizado una plataforma veci-
nal en contra. La Generalitat
acaba de sacar a informacion
publicalos molinosy las insta-
laciones de la primera fase.

Criterios

Entre los criterios que el BEI
ha usado para evaluar el pro-
yecto figuran el rendimiento
energético, la capacidad para
reducir gases contaminantes,
el beneficio econémico-social
y la coherencia con la politica
energética nacional.

En la segunda fase del Zefir
prevén participar Acciona,
Alstsom y Gamesa. Estas fir-
mas ven en este proyecto un
campo de pruebas para “lide-
rar un mercado en el que no
hay tecnologia”, asegura Mar-
tinez. Hasta ahora, la edlica
marina se ha desarrollado en
aguas poco profundas, como
son las del Mar del Norte.

Moreno dirigio Fersa
hasta 2010 y
aportara ala firma
su experiencia en
energias renovables

tualmente es el responsable
del 4rea de patrimonio de la
junta directiva del FC Barce-
lona.

Como Gali, Malpica estuvo
también en RJCE, donde ocu-
po la gerencia, y en 2010 cred
la consultora Fincorp Busi-
ness Consulting. Finalmente,
Castells esta especializado en
alimentacion y gran consumo
—sectores en los que ha ocu-
pado cargos directivos—y es el
director de la Fundacion Die-
taMediterranea.

Perfil bajo
“No somos un despacho im-
portante, ni con la intencion
de serlo; no estamos obsesio-
nados con la facturacién”, di-
ce Gali, quien destaca el deseo
de Lingventure de mantener
un “perfil bajo”.

“Queremos mimar al em-
prendedor y a las pequeias

empresas —afiade—, aunque
participamos también en ope-
raciones mas sonadas, de
compraventa de compaiiias o
de basqueda de financiacion”.

Respecto a la estructura ju-
ridica de la firma, Gali sefiala
que se trata de una agrupa-
cion de interés econémico
(AIE). Lingventure tiene sus
oficinas en la calle Muntaner,
alaalturade Via Augusta.

La incorporacion de More-
no permite ensanchar a las
energias renovables el arco de
actividades que abarcala con-
sultora. Antes de tomar las
riendas de Fersay sacar laem-
presa a bolsa, este ejecutivo
trabajé también en firmas del
sector financiero como Fi-
banc, GVCy la antigua Beta
Capital. También es socio y
consejero de Esblada Medical
Solutions, empresa de soft-
ware para el sector sanitario.

Llet Nostra crece un 5%y logra
mantener el liderazgo del sector

LA COMPANIA DE LAS COOPERATIVAS DUPLICA SU CRECIMIENTO

Expansién. Barcelona

Llet Nostra ha logrado cerrar
el ejercicio de 2011 con un in-
cremento de las ventas del
4,85%, lo que supone duplicar
el alza registrada en el afio an-
terior. La compania fundada
por un grupo de cooperativas
catalanas facturd 21,6 millo-
nes de euros, un millén mas
que en 2010.

En términos de volumen, el
crecimiento de Llet Nostra ha
sido mayor, ya que ha comer-
cializado 32,77 millones de li-
tros de leche, un 7,50% mas.
Concretamente, la empresa
ha vendido dos millones de li-
tros mas, lo que le ha permiti-
do mantener el liderazgo del
sector. Desde el pasado afio,
Llet Nostra es la marca de le-
che mas vendida de Catalun-
ya, por delante de Pascual, As-
turiana, Ato y Celta, segun
aseguralaempresa.

La consolidacion en el mer-

La empresa facturo
21,6 millones de
euros en 2011, aiio
en el que entré en
el negocio del yogur

cado hallevado ala compariia
que preside Xavier Tubert a
abordar nuevos negocios. Asi,
en 2010 Llet Nostra entr6 en
el mercado de los yogures y
los postres lacteos gracias a
un acuerdo de produccion
con la firma El Pastoret de la
Segarra.

Llet Nostra ha invertido
tres millones de euros para
crecer en el negocio de los yo-
gures, donde se ha fijado el re-
to de alcanzar una cuota de
mercado del 10%. Sin embar-
20, la compania reconoce que
las ventas de yogures son to-
davia muy pequenas y que se
trata de un mercado en el que

cuesta mucho avanzar, ya que
cuenta con un lider destacado
y con un fuerte peso de las
marcasblancas.

“Las cifras de 2011 confir-
man que, a pesar de las difi-
cultades del entorno, lamarca
se ha esforzado por no parar
de crecer y seguir dando res-
puesta a un proyecto conjun-
to de los ganaderos catalanes
nacido en 20037, afirman
fuentes de la compaiiia. Se-
gun Llet Nostra, la empresa
aglutina al 30% del sector y al
25% de laleche que se produ-
ce en Catalunya.

Los socios del proyecto son
Lletera de Campllong, Rama-
ders del Baix Emporda, Cadi,
Lletera de Mollerussa, Agro-
pecuaria de Vallfogona del Ri-
pollés y Grup Lleter de Ba-
nyoles. Las seis cooperativas
de Llet Nostra controlan el
60% del capital y el 40% res-
tante pertenece a Kaiku.



